
 
 

Voici Dix Bonnes raisons Pour Lesquelles Vous 
Devriez Rejoindre l'ESMA 

 
 
 

1 Conditions avantageuses accordées pour les principales expositions 
 

L’ ESMA négocie des prix spéciaux pour la participation de ses adhérents dans 
les grands salons spécialisés dans l’ impression, à travers le monde. 

 
2 Elever les niveaux de connaissance des spécialistes de l'impression 

 
L'ESMA par son Comité d'Applications de standardisation et de développement 
technique, organise des séminaires et des insertions dans les magazines pour 
informer les clients potentiels des possibilités d'utiliser des Spécialistes de 
l'Impression dans leur industrie. 

 
 
3 Améliorer le Marketing Sérigraphique 

 
L'utilisation du site de l'ESMA, donnant des informations sur les produits des 
membres, génère de nouveaux contacts commerciaux. Il y a un lien entre le site 
de l'ESMA et le site de chaque membre. Ils ont également accès, dans une zone 
du site "privée", aux bases de données des magazines à travers le monde et à 
une liste très détaillée de toutes les expositions en rapport avec notre activité à 
travers le monde. 

 
 
4 Marketing des services de formation  
 

Chaque membre a la possibilité de faire de la publicité pour ses outils de 
formation pour les imprimeurs sur le site de l'ESMA. 

 
 
5 Réunions régulières 
 

L'ESMA a divers comités où les membres travaillent, se communiquent des idées 
et des opinions sur de nombreux sujets. Une réunion annuelle a lieu où tous les 
membres se réunissent pour des échanges formels ou informels. 

 
 
6 Recevoir un avis  informé concernant la législation sur la sécurité, la santé 

et l'environnement. 
 

L'ESMA a un comité qui étudie toutes les législations présentes et en projet par 
l'Union Européenne ainsi que certaines législations nationales pour déterminer 
leur effet sur les membres et les activités de leurs clients. Cela signifie que vos 
clients peuvent être confiants d'avoir le meilleur conseil de votre part pour la 
santé, la sécurité et l'environnement lorsqu'ils achètent vos produits. 



 
 
 
7 Faire partie d'un réseau global  
 

L'ESMA a initialisé des organisations sœurs en Amérique du Nord et Amérique 
du Sud et l'étendra pour couvrir l'Asie en temps utile. Ces organisations 
travailleront alors ensemble dans l'intérêt global des fabricants sous un 
organisme de tutelle. 

 
 
8 Développement de standards industriels 

 
Le Comité de Développement Technique et de Standardisation travaille pour 
produire des standards sur les aspects divers d'Impression de Spécialistes. En 
rejoignant l'ESMA et en travaillant dans ce comité, vous pourrez avoir une 
influence sur les standards qui sont en place. L'échange d'idées entre 
professionnels techniques engendre la mise au point d'innovations 

 
 
9 Contacts et Coopérations  

 
Rencontrer et parler avec des professionnels est une part importante de 
l'adhésion que vous soyez fabricants de machines, de supports, d'encres, de 
tissus ou d'autres fournitures. L'obtention de nouvelles affaires est une priorité 
pour toutes les sociétés et l'ESMA fournit un environnement fertile pour que des 
contacts soient noués et que des coopérations naissent. C'est un processus à 
double sens et les membres de l'ESMA se tournent souvent vers leurs collègues 
quand ils recherchent des approvisionnements. 

 
 
10 Crédibilité de Société 

 
L'ESMA insiste auprès de ses membres pour qu'ils  remplissent les obligations 
légales en ce qui concerne l'étiquetage, l'emballage et l'information sur les 
produits. L'utilisation du logo ESMA est la garantie que le membre de l'ESMA a 
mis en oeuvre cette politique ce qui est un avantage pour les utilisateurs, nos 
clients. 

  
 
Résumé 

 
L'adhésion à l'ESMA fournit une occasion unique de rencontrer des collègues qui 
partagent les mêmes buts que vous. Par votre activité dans l'association vous êtes en 
interaction avec les cadres de toutes les branches des Fournisseurs de l'Industrie de 
l'Impression. Les groupes de travail au sein de l'ESMA, qui contribuent à donner forme à 
l'orientation de l'association et à l'industrie qu'elle sert, sont ouverts à tous les membres 
et donnent des opportunités pour d'excellents contacts.  
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